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000 Uma mulher os-
tomizada de Amarante
montou uma empresa
para comercializar um
modelo de saco de osto-
mia, “inovador em termos
mundiais”, que desen-
volveu para uso pessoal,
avancou a propria, em
declaracoes a Lusa.

O produto, ja patentea-
do, surgiu quando, com o
auxilio da mae, procura-
va criar um modelo mais
confortavel para o seu
problema de satde, apos
uma intervencao cirargi-
ca a que foi submetida.

Léa Pinheiro, de 41 anos
de idade, explicou que o
Suporte Saco de Colosto-
mia (SSC), como designou
o produto, permite fazer
uma vida normal a qual-
quer doente ostomizado.
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Mulher cria empresa para vender modelo
de saco de ostomia que desenvolveu para si

O projeto foi um dos
premiados no concurso
“Tamega Sousa Empre-
endedor” e esta a ser tra-
balhado no ambito do
Gabinete de Apoio ao
Empreendedor (GAE), da
Escola Superior de Tecno-
logia e Gestao (ESTG), em
Felgueiras.

A empresa tem como
objeto social a produ-
¢do e comercializacao de
acessoOrios para ostomia.

“Avanco notavel
na area da saude
Segundo a empreende-
dora, comparativamente
com a tradicional bolsa
ou saco coletor que rece-
be as fezes ou a urina, o
Suporte de Saco de Co-
lostomia constitui “um
avanco notavel e inova-
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dor na area da satde”.

O SSC tem em conta a
protecdo da pele da pa-
rede abdominal, reduzin-
do significativamente as
alteracoes cutineas cir-
cundantes do estoma. As-
segura ainda uma distri-
buicdo uniforme do peso
do saco e placa, pela cin-
tura e dorso, eliminando
a concentracio no local
do estoma.

“Promove, também,
uma franca melhoria
do aspeto estético, por
esconder totalmente o
conjunto saco/placa”,
acrescentou.

Produto disponivel

para encomendas ‘online’
Carla Pereira, coorde-

nadora do Gabinete de

Apoio ao Empreendedor
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da ESTG, explicou o apoio
que esta a ser prestado a
empreendedora, nomea-
damente nas parcerias es-
tratégicas para otimizar
o processo de fabricacao,
na facilitacio de contac-
tos e na criacdo de uma
plataforma para comer-
cializacao dos produtos
através da Internet.

Esta também a ser traba-
lhada uma estratégia de
captacio de investimento
baseado no programa de
incentivos da Unido Eu-
ropeia.

Durante este més, o
novo produto estara dis-
ponivel para encomendas
‘online’, enquanto se tra-
balha para que possa ser,
no futuro, comparticipa-
do pelo Servico Nacional
de Satde.



